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“只需5%的信用卡额度就可偿还全额账单”？听起来似乎不可思议，却已发展成
一门生意。随着持卡量和信用卡负债的增加以及人们对征信的重视，信用卡代偿市
场规模也在扩大。而不少打着“还款提额神器、终身免费使用信用卡”广告的信用
卡智能还款软件如雨后春笋般冒出来。

在此背景下，多起以信用卡“代还”“套现”为幌子的骗局引发市场关注，监管机
构、发卡行也多次提示风险，但信用卡代偿市场仍是鱼龙混杂。值得注意的是，南
都记者对当前信用卡代偿市场摸底调查发现，所谓的“代偿”，不过是拆东墙补西
墙的把戏，其本质依然为信用卡套现，而看似实用的信用卡代偿类APP还暗藏巨大
风险。

用5%的额度还清全额账单

“让你用5%的信用卡额度还清你的全额账单，相当于每张信用卡额度的95%你可
以自由支配。如果你有10万的信用额度，你可以自由支配9.5万元的资金，每个月
只需付很少的手续费就可以。”这是一款主打信用卡智能还款软件给出的功能介绍
。

事实上，这类以信用卡智能还款名义、主要做“套现贷”业务的APP并不少见。据
南都记者了解，今年以来，陆续有“优可生活”“蜗牛智能管家”“码上还”“蜂
收”等信用卡代偿平台，因涉嫌信用卡套现被曝光。

上述代偿平台大多是利用信用卡本期账单与下期账单之间的时间差，由用户通过代
偿平台循环刷取，用下期账单的欠款来偿还本期账单的欠款，也就是业界俗称的“
套现贷”模式。

南都记者从一名从事信用卡代偿业务的代理人处了解到，这种模式主要是利用账单
日和还款日之间近20天的时间差，来达到所谓的完美处理，“用户只需在还款日前
存进账户总金额大于还款金额，银行会认为持卡人本期账单已还清，并且账户总金
额可以一次或多次存进”。

其中，最吸引持卡人的莫过于“仅用5%的资金就可以帮您全额还清信用卡账单”
。这又是如何操作呢？上述代理人表示，平台一般会要求客户每月预留卡内5%-10
%的可用额度用来处理账单欠款，当平台在受理持卡人要求后，会通过POS机进行
信用卡消费，把卡内预留的5%-10%额度资金套出，再把套出资金返还给用户，用
来偿还当期信用卡账单。
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当前除了“套现贷”外，还有一种“账单代偿”模式。在这种模式的市场竞争中，
参与者不乏大型互联网金融公司、消费金融机构等。对于发卡行而言，“套现贷”
模式具有更大风险。

拉人头模式或涉嫌传销

中新经纬在调查中发现，不少信用卡代还款软件在产品设计上都做出了层级代理、
分润模式，并采用拉人头、发展下线的方式拓展客源。

以腾邦国际旗下“腾旅通”为例，中新经纬在一个微信群中看到，其代理人员以“
降低费率”为名，推荐群内成员升级VIP。该人员表示，分享3人实名注册可以自动
升级VIP或者可以付费88元成为VIP，还可以赠送成为A1服务商。在一张服务商收
益测算表中写到，服务商团队等级从A1-A8共8级，服务商等级不同，还款、收款
的费率以及分润也不同。上述代理表示，在成为服务商后，可以从发展的团队成员
业绩中获得佣金。

而在某投诉平台上，有持卡人投诉代还款软件“卡主管”代理商诱导用户交298元
会员费，在制定还款计划后一直被拒绝，无奈之下找客服退还会员费，平台将其账
号限制登录。

上述招商政策介绍，卡主管拥有三大收益，分别为招商收益、还款收益和管理收益
。而随着合伙人级别越高，所获得的还款分润、招商分润和管道级差分润也越高。
以管道级差为例，如果分享10名VIP，每一个可以获得会员费298元的50%级差，
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也就是1490元；10名VIP再推荐10名VIP，每一名可以获得直接间接推广29元级差(
会员费的10%)，也就是2900元。

对此，北京志霖律师事务所副主任赵占领接受中新经纬采访时表示，从卡主管的层
级设置和计酬方式来看，或涉嫌构成传销了，而腾旅通需要看是否可以从直接或间
接发展的下线业绩中取得“返佣”。

“不同于传统传销，新型传销不再试图控制人身自由，而是努力控制人的精神与观
念。新型传销之所以能实现这一点，就在于通过各种概念、模式的包装，让参与者
真正认可，进而全力投入其中。”赵占领介绍。

赵占领表示，新型传销本质仍是传销，具备传销的两个基本构成要件。其一是组织
要件，即发展人员，组成网络。这也是俗称的“发展下线”，下线还可以再发展下
线，以此组成上下线的人际网络，形成传销的“人员链”。其二是计酬要件，以参
加者本人直接和间接发展的下线人数为依据计算和给付报酬，或者以参加者本人直
接和间接发展的下线的销售业绩为依据计算和给付报酬，形成传销的“金钱链”。

赵占领进一步强调，判断披着“互联网+”外衣的“新模式”是否属于传销，可看
其是否具备以下主要特征：是否需要交纳或变相交纳入门费；是否分层级，直接或
间接发展下线；是否根据下线获利，上线从直接或间接发展的下线的人员数量或销
售业绩中计提报酬或“返佣”。

对于其发展模式涉嫌传销的问题，中新经纬致电卡主管母公司上海麻云网络科技有
限公司客服，对方表示，要联系相关工作人员再给出答复。截至发稿，暂未收到回
复。腾旅通母公司腾邦国际的工作人员则表示，不知道谁负责回答相关问题。

疑点：无牌照，不合规？

作为信用卡市场爆发的“副产品”，信用卡代偿的兴起既在情理之中，却又难逃非
议——是商机还是骗局？代偿模式合不合规？是不是共债风险的推手？

合规与否是信用卡代偿最绕不过去的问题。具体来看，套现模式被业内普遍认为是
绝对不合规的。早在2009年，最高人民法院、最高人民检察院就出台《关于妨害信
用卡管理刑事案件具体应用法律若干问题的解释》，其中第七条阐明使用销售点终
端机具(POS机)等方法，以虚构交易、虚开价格、现金退货等方式向信用卡持卡人
直接支付现金，情节严重的，应当依据刑法第二百二十五条的规定，以非法经营罪
定罪处罚。

不仅如此，2008年发布的《中国银监会办公厅关于信用卡套现活跃风险提示的通知
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》，也对已经确认存在套现行为的信用卡持卡人，有权采取降低授信额度、止付、
将相关信息录入征信系统和银行间已建立的共享欺诈信息库等措施。

而平台代偿模式中，不乏一些上市参与主体，如维信卡卡贷、51信用卡管家、小赢
卡贷、省呗、还呗等，其商业模式更为成熟，因此该模式也被认为更系统规范。但
由于监管对此尚未有明确界定，也无相应牌照，因此合规性仍存有一定疑问。

“信用卡代偿主要有两个风险，其中之一就是属性风险”，苏宁金融研究院院长助
理薛洪言向南都记者表示，站在发卡行角度，消费账单属于应偿贷款，信用卡代偿
则是一种非典型的以贷还贷，而以贷养贷在政策层面是严格禁止的。

另外，国家互联网金融安全技术专家委员会2018年5月曾发布公告称，信用卡代偿
和互联网金融相结合的业务模式，涉及信用卡违规套现、平台收取高额费用、用户
信用卡信息安全等问题，潜在风险值得关注。（来源：中新经纬、南方都市报）
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