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区块链早期布道者的心酸往事

时至今日，比特币在区块链的光芒下被“拨乱反正”，鲜少有人提及这段过往。但
无法否认的是，依旧有大量 “借区块链之名行传销之实”
的空气币。一度靠“交易即挖矿”和“平台币分红”跻身国内第四大交易所的
Fcoin，也被第一大交易所币安的创始人抨击为资金盘。

再想想韩城从传销受害者成为币圈韭菜的故事，我们不得不承认，今天的
“币圈世界” 与资金盘运作确实有大量相似之处。区块链一边承担着极客的技术理
想，一边也被有心者渔利。渐渐地，这里形成了一个理想主义者和欺世盗名者兼存
，投机者驱逐务实者的怪圈。

自由软件运动、密码朋克、比特币之父——我们讲述过很多关于区块链理想主义的
故事；今天，我们来讲讲区块链不愿为人所道的黑暗童话。
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直至今天，一名为“MMM互助金融平台”的中国网站，竟还能访问。比特币的匿
名特性受到资金盘的偏爱，网站上带有比特币钱包注册和购买教程，提供帮助（充
值）和领取帮助（提现）都是以比特币操作。
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已经被定性的传销币有
MFCCLUB、UC摩根、中华币、云数贸五行币、中非币、万福币、U币、Vpay等

正如自媒体牛顿先生所言：“从查尔斯 · 庞兹的邮政票据投资破败入狱（庞氏骗局
），到国内P2P公司的跑路，再到空气币站台大佬退出币圈。资金盘长盛不衰，从
未消失。”
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渠道和营销（即获客能力）是资金盘或传销组织最具核心竞争力之处。MMM 之所
以在众多庞氏骗局中“脱颖而出”，与其宣传手法不无关系；善心汇主打乡镇，依
靠扶贫和宗教包装；还有打着知名外资机构或者冒充其他合法公司的方式。

最怪异的当属渠道。

营销是包装，本质是有组织地公开说谎。因而我们把“资金盘”叫做骗局，称投钱
进去还帮忙拉人头的人为受骗者。若明知被骗，是受骗者，还是合谋者？

这就是渠道。传销中的渠道之首，是经理人培训学校的“校长”。“校长”手下掌
握着数十万“忠心耿耿”的经理人，他们“训练有素”、“参盘无数”，知道如何
快速拉人头入局，他们就像互联网的地推大军，曾是微商、是 P2P
地推大军、是互助盘布道者、是资金盘经理人，是传销模式生生不息的力量之源。
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最可怕的不是恶魔，而是难辨“天使”还是“恶魔”的混合体。

上文我们介绍了币圈中“纯粹的传销币骗局”和“公开的资金盘赌局”。而更困扰
我们的，是那些真假难辨，既不时被指为资金盘，又披上合理包装的模式。比如
Fcoin 带火的“交易即挖矿”。

6 月 20 日，币安创始人赵长鹏在微博中将“交易即挖矿”模式“定性”为资金盘
。其核心论据是，如果交易所没有手续费收入，只靠平台币上涨盈利，那么将依靠
拉盘生存。此后，不少媒体跟进，长篇抨击 Fcoin 的资金盘模式终有崩盘的一天。
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在舆论场的大战之外，不乏有创业者认为交易即挖矿只是获客方式罢了，类似传统
互联网的补贴。比如火币创始人李林，他认为交易即挖矿只是一种早期营销模式，
相当于把整个平台的未来收益分给早期的贡献者，这种模式确实不具备持续性。他
还表示，这种模式应用不好会成为用户很大的危害，如果交易所未获得良性成长，
风险巨大。“你要有非常巨大的能力来把控风险，要非常强的能力，在短时间内取
得快速的发展，抓住交易挖矿的有效期，让自己成为一个真正的交易所。”

但是，把交易即挖矿做成纯粹资金盘的交易所并非没有，仅有数百用户的交易所，
靠着平台币获客、拉盘，每天盈利超过十万元，这就是活生生的资金盘。

根据前述定义，资金盘有两个特点：1、没有造血功能（没有价值），2、拆东墙补
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西墙（前人收益来自后人接盘）。仔细推敲之下会发现这个定义不够严谨。

先用“归谬”法，我们会发现满足第二点的金融场景不在少数：股票、外汇、黄金
等一切有二级市场或“能炒”的品类，大多数人靠升值而非分红/交割盈利；风投、
楼市、养老金等，何不都需要接盘侠；甚至保险的赔付金，也是来源于其他人投保
。如前文所言，不少区块链项目的运作方式确实类似传销。

可是，世界上存在着不少可能有价值，却也具有投机属性的金融产品。既然第二点
不好用，判断的关键点落在了是否有“造血能力”。

我们尝试问这几个问题：“投的钱去哪儿了；收益来自哪；标的本身有无价值；这
个模式的终局如何？”一般来说，价值投资的回本周期较慢，而资金盘通常没有真
正的产品，只能靠高收益吸引后来者为前入者提供收益，奖金几乎没有沉淀（比如
接近 100% 甚至以上的分红比例，理论上回本越快，崩盘越快）。表面来看，收益
率远超常识，回本周期短，那基本可以判定为资金盘。

这意味着，一个金融市场中的企业（项目）一旦失去“造血能力”，就沦为资金盘
。

不过，币圈大多数都是早期项目，要求一个早期项目有“造血能力”并不现实。在
互联网模式中通常会换个问法：这个项目有无创造价值、有无满足用户痛点/需求。
落到可统计指标中就是“你有多少用户”？太早期的就只能看需求和团队。

交易所、溯源、电商、游戏、公链，我们能说区块链行业最大的问题是没有用户、
只有散户，却很难说这些赛道没有需求。于是判断资金盘的关键都落在了团队。

是不是资金盘，取决于真实用户有多少，取决于创始人一念之间，取决于项目最后
有没有成功。

这就是所谓的“薛定谔”的资金盘：不到崩盘那天，你都不知道它是不是资金盘。

说回 Fcoin，如果真实交易量>刷单量，它就不是资金盘；但互联网有句话叫做用
户习惯养成，就算初始都是刷单，后来转化成真实交易量，是不是就从资金盘变成
非资金盘了呢？上述市值管理团队负责人甚至说到，如果平台起初赚了大把钱，他
可以后来才开始认真做事，用这些钱不断去尝试新玩法，洗白自己，起码你活下来
了。“最怕的是，你能用传销的方式赚钱时，你怕这钱太脏不屑赚，之后才后悔莫
及。”

劣币驱逐良币。
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二级市场、市值管理之风气普遍存在，发币决定着你无法安心做事。一位创业者说
，他朋友的公司本来做得半死不活，“但也是在做事”，有意“发币自救”。“我
告诉他你一旦发币，就不可能好好做事了。”果不其然，碰上熊市，即便发了币，
这家公司也还是亏的，但 CEO 已然是骑虎难下。

“区块链是我见过的最怪异的圈子，在技术、信仰、理想的包裹之下，已经无法分
辨这是什么。”一位知名交易所前员工感叹，“这个圈子可能聚集着全中国价值观
最不正确的人。”

诚然技术圈中不乏类似中本聪等区块链极客信仰者，但他见得更多的是所谓“区块
链创业者”和“信仰者”——心怀技术理想、口谈去中心化和乌托邦，以为自己在
做、在投资有价值的事，实际上连什么是区块链和能解决什么都不知道。这样的人
跟宗教骗局中的受骗民众有何区别？

可是在区块链中，他们不是外围被骗的受害者，而是这个谎言的编织者和背书者。
他们不是二三线城市的人微言轻的市井小民，而是手持百亿基金、能撬动一众韭菜
的意见领袖。

曾经投身资金盘的是一群被主流社会边缘化的人，他们“蛊惑”的也是最弱势的人
。而加上“区块链”的滤镜，社会地位更高、能一呼百应的大佬与项目方站在了一
起。这些自带流量的人，如滚雪球一般吸引着后继者填坑买单。在前沿技术与社会
实验的口号下，很难看懂、也很难说清，它究竟是什么。

说穿了，早期项目投资本身也是九死一生，机构有甄别机制，更有风险承担能力，
散户没有。监管规定上市公司需要业绩支撑，区块链二级市场则是一片空白。

在这个市场里，面对层出不穷的诱惑，大部分人没有能力辨别，这究竟是助你一本
万利的投资，还是累你血本无归的骗局。

可以确定的是，眼前为如斯豪赌，身后是万丈深渊。

马夫罗季的传记电影中《MMM金融金字塔》中，他在招揽合伙人安东时说：

资本主义建立在每个人贪婪的基础上，这些贪婪各自为战，耗费了巨大能
量，我可以购买贪婪，收集这种能量。

每个人带来货币形式的个人贪欲，利息越来越多，贪婪也不断增长。

与黄金不同，贪婪是取之不尽的资源。一个人得到的越多，他想拥有的就
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越多。

贪婪无处不在，没有那么大的资本，你就配不上那么大的贪念。
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