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人民网记者 游天燚

“是出众的社交能力让他们成为黑白两道通吃的人生赢家。”2月28日，自称作家
、演说家、潜能开发权威、吸引力文化董事长的杨涛鸣，在其抖音账号发布一条视
频，评论热播剧《狂飙》中的高启强和陈书婷。此后，这个拥有127.3万名粉丝的
账号再无更新。

就在视频发布的前一天，浙江吸引力文化传播有限公司（以下简称吸引力公司）被
警方立案调查。知情人透露，杨涛鸣及其弟子张伟玉（吸引力公司法定代表人）在
内的20余人被刑事拘留。

早前的2月22日至24日，杨涛鸣在宁波市一家五星级酒店内召开千人培训班，向来
自全国各地近千名学员传授如何开发潜能、有逻辑、有技巧地说服他人从而暴富的
成功学课程。

“要成功先发疯。”杨涛鸣宣称自己从2012年开始从事成功学培训。人民网《人
民直击》记者采访的40多名弟子和学员里，有痴迷成功学，透支信用卡，网贷负债
十余万元缴纳培训费的；也有不顾亲友劝谏，声称“跟随杨涛鸣一辈子”，最终导
致家庭濒临破裂的。

杨涛鸣被安保人员护送上台。 受访者供图
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培训会现场播放的视频中，杨涛鸣站在劳斯莱斯、法拉利、宾利等豪车旁。学员们
也开着豪车向他感恩。

江苏学员王涛说，杨涛鸣向学员们不断灌输“要成功先发疯”“把自己逼入绝境”
的思想。“他推荐学员上台参加活动，交钱购买年卡课程套餐，成为弟子候选人，
只要累计交满14万元就成为弟子。”

一段时长14分钟的视频证实王涛的描述，30多名学员在台上举手示意成为弟子。

杨涛鸣找到一名举手的女学员，并指着屏幕上和奔驰车合影的一名学员照片说，“
她17岁，一年买了两辆奔驰车，我带的。你愿意成为下一个吗？”

“我愿意。”这名女学员回答后，便接过杨涛鸣给的一张“会务报名表”的单据。

“一辈子投资14万元，谁舍得？”杨涛鸣接着问另一名女学员，“你有没有这个
魄力？”

“你这样问，我怎么回答？”这名女学员疑惑地说，“我现在没有这个实力，你这
样问我，觉得压迫感有点强烈。”

面对置疑，杨涛鸣说，“我是诚心邀请你的，你以为是开玩笑，以为是儿戏吗？”

女学员解释，“上讲台并不代表一定要成交，我站上来是练胆量。”

“可以，先下去吧。”随后，杨涛鸣提高嗓门，“谁是来煎药不喝水的。”看到有
人举手后，他语气急促，指着对方说，“你们下去，别耽误我时间，我现在是收钱
环节，开什么玩笑。”

多名学员表示，杨涛鸣在培训现场推荐学员购买5800元的课程套餐。套餐包含价
值12800元《走火大会》门票一张；价值29800元《说服力总裁班》门票一张；价
值1280元的《沟通大师》光盘一套；价值5万元的课后小灶名额；还有和杨涛鸣一
对一合影、在宁波驾驶劳斯莱斯兜风机会。

杨涛鸣还推出年卡服务，费用以万元为单位。一年有效期的《国际讲师班》课程卖
到3万元，《与命运有约》卖到4万元，《说服力演说班》的销售价格为2.68万元。

“激发潜能”还是“精神传销”？

2021年5月，在养生行业失利的康菲购买了杨涛鸣680元的公开课。这一年，她持
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续刷出20多万元成为杨涛鸣的终身弟子。

“我几乎上了他所有的课程，每场都是七八百人。”康菲梳理参与课程的时间线，
5月3日刷了3万元买了年卡，8月份去贵州参加活动刷了14万元。“加上各种小课
和吃住花销，总共花了20多万。”

成为弟子后，康菲参加了名为“走火大会”的课程。杨涛鸣称该课程能“激发潜能
”。

“光着脚从烧红的木炭上走过去，让学员克服心理恐惧，成为大胆有魄力的人。”
康菲回忆“走火大会”的现场，有学员忍着疼痛从炭火上走了过去后，得到杨涛鸣
的赞扬，全场学员鼓掌。

2016年，中央电视台财经频道《第一时间》栏目对一场名为“走火大会”的成功
学培训班进行曝光，报道称，“走火大会”变成推销大会，是骗取学员钱财的手段
。杨涛鸣的名字出现在报道画面中。

康菲消费的14万元是通过刷信用卡和向3家网贷公司借款而来。她跟随杨涛鸣2年
多来，并未致富，反而成为需要在每个月1日、10日、19日分别还款3000元、300
0元和2800多元的负债人。“以贷养贷，我欠网贷公司近20万元，现在摆摊给别人
擦鞋，每天挣100多块钱。”

康菲向记者表示，杨涛鸣曾让她拉人头卖课从中获取提成，成为成功学营销圈子里
的一员。“我去找过一些朋友参与，他们觉得我花钱只是听了个心灵鸡汤，还说我
被骗了。”被朋友劝说后，康菲醒悟过来，“诱导学员成为弟子是他的敛财手段。
”
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部分学员和弟子的交费单据。 受访者供图
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杨涛鸣的另一个弟子富丽有类似经历。2020年，缴纳14万元后意识到“可能陷入
骗局”，她找到吸引公司要求退款，拖延至今。

“他们要求我去宁波主会场协商退款，我没敢去。”富丽述说担心，“上课的时候
，杨涛鸣说自己好几亿身家，黑白通吃，说学员不刷卡就没有格局，我怕被报复，
不敢报警。”

反传销人士李旭认为，杨涛鸣和吸引力公司打着心灵培训、领导力培训、口才培训
的旗号，采取心理暗示、催眠洗脑等方式对学员进行精神控制的行为属于“精神传
销”。与传统传销模式相比，“精神传销”不再依靠层级返利来驱动销售，而是通
过洗脑方式，使学员获得极大的精神满足，把发展新学员作为盈利的重要目标。

2020年，《检察日报》曾刊发报道揭穿“精神传销”的把戏。江苏省无锡市滨湖
区检察院对一起涉及“精神传销案件”进行侦查发现，涉案人以洗脑营销、心理暗
示、精神控制，以免费公益课为噱头，引导学员购买天价付费课程，涉案金额达1.2
亿元，最终8名涉案人员被批捕。

“大师”落幕

2023年的春节假期结束后，张燕前往宁波跟随杨涛鸣学习，花了3万元购买了《国
际讲师班》年卡，梦想从普通家具销售成为年入百万的企业老板，并参加了2月22
日至24日的培训课程。

开课第一天，张燕在酒店门口看到杨涛鸣从奔驰商务车上下来，随后而来的是从劳
斯莱斯里走出来的张伟玉。见到杨涛鸣被安保人员护送上讲台，以及其他学员分享
案例的场景，她对“跟杨涛鸣一辈子”的说法深信不疑。

“那些分享成功的学员，都是真人真事，现场也有很多人交钱成为弟子的，都是证
据。”张燕表示，“没有过怀疑，有照片和有视频能证明杨涛鸣有这个实力。”

在向学员们介绍起的成功的学生时，杨涛鸣总会提到“得意弟子”——张伟玉。

张伟玉在培训会现场现身说法，她跟随杨涛鸣学习已经10余年，在第3年，她从最
初的月收入5000元到实现财务自由，在宁波买了330万的洋房，送女儿去澳大利亚
读名校，成为吸引力公司的法定代表人。

杨涛鸣以吸引力公司的名义开展成功学培训。国家企业信用信息公示系统信息显示
，2019年1月，张伟玉成立吸引力公司，并担任法定代表人。
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有弟子告诉记者，自称董事长的杨涛鸣并未出现在吸引力公司的股东人员名单中，
杨涛鸣真实身份存疑，“连名字都是假的”。
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