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假期后上班的第一天，总是格外累。于是我摸鱼继续追《心居》，结果被领导捉
到了现行......

幸好我灵机一动，说《心居》是一部保险宣传片！

领导闻言非常感动：“呀！海清和童谣都来演保险片了，说明我们的事业有着光
明的前途！你看完写一篇推送讲讲吧。”

嗯，好的。下面就由我来带大家看看，《心居》是如何360度无死角宣传保险的
！

这是一个典型“擎天柱家庭”，由于经济来源都寄托在一个人身上，所以风险承
受能力很差。

这不，剧集刚到第五集，顾磊为了追赶晓琴，一个重心不稳就滚下了楼梯，直接
提前杀青。
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已经交了定金的学区房，也因此化作泡影。

没有自己的小窝，冯晓琴只能尴尬地住在婆家，再加上妹妹的长期借住、“弟弟
”的“侵门踏户”
，家中日日都是修罗场，每个人都很
煎熬。（“弟弟”：只要我不尴尬，尴尬的就是别人）

不用求展翔投资，她也能自己投入100万创业，而剩下的50万，用于支付创业盈
利前的生活成本。
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“童谣”篇：全家都要拥有健康险

童谣饰演的顾清俞，是年薪百万的投行精英，行走职场杀伐果断，但是在爱情方
面，却二十年如一日地爱恋着初恋施源（冯绍峰饰），不顾阶级差距跟他闪婚。

施源原本生于名门望族，年少时是个风度翩翩的公子。
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施源不是一个渣男，可正因为不渣，自尊心成了离间他们婚姻的一堵墙。为了不
让清俞替自己还债，施源没日没夜地接活，在游客的起哄声中给全桌人剥蟹壳，
在婚礼现场出乖露丑地当司仪，在职场里顶着同事的羞辱坚持工作......

                                   4 / 10



智行理财网
薄荷保(薄荷保险)

大病医疗的支出，远远超过普通人赚本分钱的上限。

而性价比最
高的解决办法，就是全
家人都要配好健康保险。几百元的医疗险
，就能帮家人报销几百万的医疗
费用；几千元的重疾险，就能给你在病床前尽孝的从容。

所以，电视剧别白看，全家人的健康保险买起来。
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“上海三分之一的人口，是60岁以上的老人。”这一点值得我们细思恐极：

我们的社保养老金是现收现付制，即
年轻人一边交钱，退休人一边领钱
。随
着老龄化
程度的加深，交钱
的人会越来越少，领钱的人会越来越多——僧多粥少，自然很难吃饱。

这件事，可不是编剧老师凭空捏造的。联合国依据历史人口出生数据，在《世界
人口
展望201
9》中预测到，中
国在2052年将迎来老年人口的峰值，4.9亿，相当于每3人中，就有1个老人。
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投保商业养老保险的好处主
要有二，一是养老金能够活多久领多久

提前拿到养老社区的门票，打消养老机构供不应求的担忧。

无论你喜不喜欢顾清俞的“理性分析”，在投资理财的问题上跟着投行精英走准
没错。我们只有在年轻时多做打算，才能和那些上海内环有房产的老人们，享受
一样安逸的养老生活。
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并且，在养老院开业时，晓琴都不忘给老人送上老年医疗险，还叮嘱说“符合条
件”的才可以投，一看就是个专业的保险人。
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主角有了保险，戏剧冲突与情节就没了一大半，这故事没法编了，直接全剧终吧
。

监控的普及，已剿灭了一堆悬疑罪案剧；

而保险的普及，则能消灭一堆家庭伦理剧。

所以，保险在编剧界是一大公敌，封杀保险，人人有责。
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而作为观众的我们，自然不希望自己的生活跟电视剧一样跌宕起伏，那么就该买
好保险，全副武装。

人生在世，难免有鸡飞蛋打、一地鸡毛的时刻。

但是别怕，有了保险，鸡毛也能捆成鸡毛掸子，帮你拂去生活的尘埃、胖揍命运
的黑手！

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                  10 / 10

http://www.tcpdf.org

