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最近去银行存钱的储户们，可能都会发现，几乎所有的商业银行，都在大张旗鼓地
宣传“开门红”活动。

某国有银行，甚至还给出年化4.5％的利息。

对比银行存款的利息：三年期定期，也才3.0％。五年期国债，才3.37％。五年期大
额存单，最高也不会超过4.0％的利息。

那这种“开门红”的存钱活动，我们普通人能存吗？

所有人都要先弄清楚一件事情：银行“开门红”活动，它
不是存款。其实就是银行和保险公司合作，卖保险的

银行开门红，不是存款活动。说得直白一点，就是和保险公司合作，销售保险趸交
和期交产品。

因为卖保险特别的赚钱。给大家举个例子，像平日里的揽储，一个客户存一万块钱
定期一年，奖励才一二十块钱。如果这个客户办理开门红，那这一万块钱的奖励，
至少都是100块钱起步。

如果客户办理那种每年交一万，连续交多少年的保险，那一万块钱的奖励，都是至
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少四五百块钱起步。

同样是一万块钱，将近差别几十倍。只要是个人，都会想着卖保险。

很多人都说邮局喜欢卖保险，其实不只是邮局，几乎所有商业银行，都喜欢卖保险
。

那这种保险产品，我们普通人能放心的购买吗？

谨慎！

“开门红”保险产品，购买的时候一定要小心，可能一不
小心就掉进陷阱里面

我们就以邮局为例。

她们银行开门红主卖两种产品，趸交产品和期交产品。

如果不满五年取出来，利息就会大打折扣。甚至在前面一年半的时间里，如果你提
前退保，不但没有利息，本金还会有损失。

                                    2 / 3



智行理财网
银行利息 农业银行(农业银行利息怎么样)

趸交产品和定期完全不一样。

有些业务员，为了销售出去，就会忽悠客户，说不管哪一年取出来都可以。他根本
就不给你说，提前退保可能会有本金损失的情况。

2 . 期交产品

保险期交产品的坑，那就太多了。

也给大家举个例子。

像现在最常见的保险期交产品，每年交一万，连续交五年，总共就要交五年的时间
。

快要到年底了，各种想要搞你钱的牛鬼蛇神，都纷纷冒出家。大家一定要把自己的
钱袋子捂紧，这两年能有一点存款，太不容易了。

大家存钱的时候，千万别贪小便宜。一定要谨记，天上是不会掉馅饼的。如果掉了
，那一定是陷阱。

当你想着别人高利息的时候，小心别人想着你的本金。
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