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招商银行预定汇华花园(招商银行华苑)

就已开业的两家合资理财公司而言，
其在客群选择、运作模式、产品设计思路
都有所不同。其中，汇华理财主要针对中低风险客户、产品以封闭式运作为主
，发力点为固收或固收+产品；而截至2021年12月29日，贝莱德建信理财仅
发售了两支产品，均为权益类，其中：第一支主要针对建设银行财富管理级及
以上的激进型投资者，开放运作（有360天最低持有期要求）；第二支针对建
设银行的激进型个人投资者，开放运作（有720天最低持有期要求）。

一、合资理财总体情况

（一）2家开业，2家获筹建批复

截至2021年12月末，共21家理财子公司开业，其中含2家合资理财子公司：汇
华理财与贝莱德建信理财。当前，合资理财总体开业/获批筹情况如下：

其中，贝莱德金融管理公司在证监会和银保监均申请设立子公司开展公募业务
；而在证监会的获批速度明显更快
，2020年9月就成立了贝莱德基金。截至2021年末，贝莱德基金管理有限公司
官网披露其发行了4支公募产品：贝莱德中国新视野混合型证券投资基金（A、
C）；贝莱德港股通远景视野混合型证券投资基金（A、C）。此外，施罗德、
范达等基金管理公司也在等待证监会审批。

除了
直接申请
设立新公司从事公
募基金管理业务，还有部分外商直接
申请提高公司持股比例
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。2020年4月3号，摩根资产管理宣布与上海国际信托初步达成一项商业共识
，拟收购取得上投摩根基金管理有限公司股权至100%。而2021年11月12号
，证监会披露了“上投摩根基金管理有限公司变更持股百分之五以上股东事项
反馈意见”，要求上投摩根基金管理公司需逐项落实“上海国际信托拟转让2
%股权协议签订以来，公司的董事、高管人员提名权、推荐权变更情况”等11
项问题并提供书面回复和电子文档。

二、产品发行：固收+VS权益类

汇华理财和贝莱德建信理财虽在注册地、注册资本、业务范围方面未存在差异
，但是其在产品结构、投资资产等方面却有所不同。可概括为：

。

（一）汇华理财产品体系

汇华理财重点布局和打造“固收类为主，混合类为辅”的净值型理财产品体系
，目前已经发行了
汇理、汇嘉、汇裕、汇诚、汇华纯
债、汇泽
六大产品系列，涵盖多策略增强、固收增强、中国绿色发展等多种主题。如下
图所示：
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资料来源：中国理财网官网

此外，截至2021年6月末，汇华理财全部产品资产持仓情况如下：

穿透前：固收类资产占比7.8%、权益类占比2.6%、资管产品占比89.3
%；
穿透后：固收类资产占比93.9%、权益类占比5.9%。

而以中银理财“稳富”固收增强（年年开）1208为例，其披露的2021年三季
度投资运作情况报告中，权益资产全部采取委外投资，穿透后投资占比0.07%
。

2021年10月14日，汇华理财董事长刘慧军表示，成立一年间，汇华理财累计
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募集资金523亿元，其中，“固收+”产品的资金募集规模占比超过95%。同
时，汇华理财也完成了从PR2低风险品种到PR4较高风险产品的全布局，实现
了产品封闭、开放形态的全覆盖。

（二）贝莱德建信理财——贝盈A股

贝莱德建信理财于今年5月开业，9月发行了第一支产品——贝盈A股1期新机
遇私行专享权益类理财产品1期（最低持有360天）（以下简称“贝盈A股1期
”）。与汇华理财不同，贝莱德建信理财的第一支产品并未选择更稳健的固收
类产品，而是直接驶入权益
赛道，且其风险等级为R5，目标客户为建行财富管理级及以上投资者，购买起
点根据客户定位不同而有差别，其中：

建设银行私行客户的购买起点为10万元，递增金额为10万元；
非建设银行私行客户的购买起点为600万元，递增金额为10万元。

1.权益类理财产品发行现状

作为资管行业的后期之秀，第一家理财子诞生至今不过2年半的时间。理财子
是资管新规的产物，因此其严格按照资管新规的要求进行设立。由于其投研能
力、投资者教育尚不成熟等原因，导致目前理财子发行的权益类理财产品数量
较少。而截至今年12月22号，理财登披露理财子仅发行17支权益类理财产品
，如下所示：
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数据来源：中国理财网

2.贝盈A股1期VS其他理财产品——以建信理财固收类和招银理财权益类产品
为例

前面已经提及，贝盈A股1期仅由建设银行进行代销。为了更好地了解贝盈A股
1期，笔者将其与建设银行代销建信理财发行的私行精选福星固收类封闭式产
品2021年第114期（下文简称“福星固收”）以及招银理财发行的权益类理财
产品（招银理财招卓沪港深精选周开一号权益类理财计划，以下简称“招卓沪
港深精选”）进行对比，如下图：
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2020年9月15号开始募集，发行规模上限为5亿份；
2020年9月24号，完成资金募集，产品募集规模为495,599,507.4元
；
2020年9月25号，产品成立；
2020年12月9号，招银理财发公
告称
根据客户需求
，招银理财调增了产品份额
发行规模上限，
由原来的5亿份调整为10亿份；当天又发公告，称该产品自2020年12
月14日（含）起的每个开放期不开放申购，可以继续申请赎回；
2021年3月19号，招银理财发公
告称恢复产品在2021年4月5日之后的开放期产品的申购申请；
2021年6月1号，招银理财发公告
称
根据客户需
求，招银理财于6月3号
调增份额发行规模上限，由原来的10亿份调增至15亿份。

“招卓沪港深精选”两次调整发行规模上限，由最初的5亿份到现在的15亿份
；且在此期间，管理人暂停一次投资者的申购申请，由此可见，客户对其需求
远远超过产品最开始发行时的供应量。

（2）贝莱德有投资能力

上文已经提及，贝莱德是全球规模最大的资产管理集团之一，而其在权益配置
方具有较大的优势，其系统化主动股票投资团队拥有超过30年的经验，使用科
技分析大数据已接近10年。

（3）监管方对合资理财公司报有希望

监管对合资理财公司的期望是引进海外先进的投资理念和投资流程，丰富理财
公司的产品线，加大权益投资，对国内的资产管理行业发展有帮助。

而继贝恩A股1期之后，其发行的第二支产品仍然为权益类。2021年12月29号
，贝恩A股新机遇2期开售，与1期相比，2期存在以下特点：

降低了起购金额，首次投资起点为1万元人民币，追加投资起点金额1
万元；
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目标群体客户更广，为建设银行激进型个人客户；
最低持有期增加，为720天。
销售费率较1期有所增加，为0.95%/年（2022年1月11日（含）-202
2年7月12日（含）阶段性优惠销售费率为0.475%/年）。

三、其他

（一）布局ESG市场

2021年7月，在开业还不到一年之际，汇华理财则推出首只绿色发展主题相关
的理财产品――汇华理财-汇裕封闭式固定收益类理财产品2021年013期【（中
国绿色发
展）汇华理财—汇
裕36月封闭2021013】。产品主要投
资绿色债券和精选环境保护题材
个股，并在各市场环境下充分发挥主动管理的投研能力，合理配置大类资产，
合理制定和调整股票、绿色债券
、利率债等资产的比例，捕捉市场机
会；
深度挖掘价值被低估的绿色固定
收益投资品种
，通过构建及调整固定收益投资组合，获得超额收益，并且使用动态风险预算
策略监控组合风险暴露，控制回撤水平。

ESG即环境（Environmental）、社会责任（Social
Responsibility）和公司治理（Corporate Governance），ESG策略就是将
三个因素纳入投资决策过程中的投资方法，从（中国绿色发展）汇华理财—汇
裕36月封闭2021013的产品投资策略和投资范围来看，此支产品更加关注ESG
理财中的“E”部分。

其实，汇华理财在ESG投资方面，有着天然的优势。作为汇华理财的股东之一
，东方汇理资产管理公司致力于ESG投资，仅2021年当年，其不仅加入了资产
管理公司零排放联盟，还通过提出新的2022-2025年行动计划，寻求实现更快
的脱碳之路，主要包括以下关键措施：

技术层面：引入新的环境转型评级方法，评估公司在减少碳排放和可持
续发展方面的努力；开发Alto Sustainability，支持投资者就其投资
组合的环境和社会影响做出决策等；

                                    7 / 8



智行理财网
招商银行预定汇华花园(招商银行华苑)

投资合作方面：与另外1000家公司合作，制定减少温室气体排放的战
略，在年度股东大会上投票，并将管理层薪酬待遇与这些战略挂钩；从
2022年起，将不再投资30%以上活动来自联合国非常规石油和天然气
生产的公司。
员工要求：将ESG目标的实现与高管KPI挂钩（占比20%），并且为投
资组合经理和销售代表设定ESG目标；在下一届年度股东大会上向股东
展示其气候战略等；

在母公司及大环境的熏陶下，汇华理财也在积极布局ESG市场，据汇华理财董
事长刘慧君透露，
汇华理财将会加大推广ESG理念的力度，逐步将其引入所有主动管理型理财产
品中。

（二）跨境理财通

2021年10月18号，中国人民银行深圳市中心支行发布了粤港澳大湾区“跨境
理财通”深圳地区首批试点银行名单，标志着“跨境理财通”业务正式面向市
场开放。

10月19号，作为首批获准参与业务的试点银行之一，中国银行深圳分行（深圳
中行）在辖内40家跨境特色网点正式开办“中银跨境理财通”业务，为北向通
客户甄选中银理财、汇华理财
低至中风险的理财产品，以及R1至R3风险等级的内地公募基金。

例如，汇华理财在售的（多策略增强）汇华理财—汇裕36月封闭2021031，
其风险评级为R3，由中国银行代销，明确标明其投资者类型为机构投资者和经
产品销售机构评估的风险承受能力为【平衡型、进取型和激进型】的个人投资
者（含港澳投资者
）。此处港澳投资者是指符合“北向通”业务试点条件的港澳地区居民个人。

此外，2021年12月14号，国家市场监督管理总局反垄断局公布《工银理财有
限责任公司与高盛资产管理有限责任合伙新设合营企业案》，其中明确拟设立
的高盛工银理财公司的产品策略集中在
量化投资和主动权益投资、跨境投资、创新另类产品投资三个方向。

未来，合资理财在中国的这片土地上将会如何差异化成长？让我们拭目以待！
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