
智行理财网
想开融资公司 大概多少钱(开融资的条件)

随着5G时代到来，直播行业肯定会步入一个新的爆发时期，如果能早一点顺应和布
局这个趋势的话，肯定会得到足够的利益。现在这个时代瞬息万变，如果晚别人一
步就会产生很大的距离，错失时间，将不可逆转。
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所以说无论是个人做主播还是开直播公司，这一行都有很大的前景，主要看怎么样
去运作。

首先是直播公司的选址，这个还是比较关键的，然后是详细的计划，接着会根据计
划进行融资，最后是招募主播和员工开始工作。

首先找一家能在直播这一块全方位运营的公司合作

全方位运营是指在主播招聘、主播培训、直播平台的对接签约合作，供应链选品以
及直播设备的采购等方面都能给你非常大的支持和帮助，能让你快速上手盈利，这
样即使你是一个新手做起来也很轻松。

人员配置 

主播招聘、主播培训这一块比较难，但是如果你合作的是专业打造直播公司的话，
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这一块他们会帮你解决掉。

如果直播室不大的话，运营人员可以先不招，因为一两个月新主播不可能给你创造
丰厚的利润，前期可能亏损，先不招运营可以减少支出，只不过你自己肯定要辛苦
点。

为此，大京全球供应链直播基地培养优质直播人员、专业运营团队，并携手校企开
展合作进行深度融合，以实现直播行业资源服务的迭代升级。

对公司来说，要做A业务、B业务，两者属性不一样，要求能力不一样，甚至会涉及
到取舍，这个对于达人来说也一样，对公司来说也一样。

电商直播入局的关键点还是在于“选品能力+主播资源+运
营能力”

1. 选品能力，很多时候我们所选择的商品并不是海外消费者所需要的商品，
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在不同媒体直播所对应的吸引力人群结构也是不一样的
2. 主播资源，后疫情时代主播资源在国内比较稀缺的，很多在国内的外籍同

学并不是专业的主播，我们所认为比较好的主播应该有线下销售经验的同
学

3. 运营能力，现在海外涉媒流量控制比较严苛，讲到系统、讲到流量都是有
限制的，需要加强对海外基础侧的运维。

当这些准备好了以后还需要考虑自己是以公司的形式去做还是以工作室的形式去做
，考虑后期公司的成本问题和营收问题等等。

做公司都是有一定风险存在的，建议三思而后行。把所有问题考虑进去以后再进行
选择。

更多直播公司、直播加盟、直播培训、供应链渠道及选品等相关问题可以在评论下
方留言。我们下期再见！

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

                                    5 / 5

http://www.tcpdf.org

