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中新经纬3月31日电 (李自曼)31日，新华人寿保险股份有限公司(下称新华保险)召
开2022年度业绩发布会。

业绩会上，新华保险长期险业务发展和投资端情况备受关注。

根据新华保险2022年年报显示，长期险首年保费出现收缩，健康险长期险首年保费
收入腰斩，10年期以上产品的期交保费增长乏力。投资端，总投资收益率下降，净
投资收益率微增。

新华保险管理层在业绩会上表示，长期险业务的表现受到客户需求、销售队伍等变
量的影响。投资方面，未来会缩减另类资产配置，投资服务国家战略。

公司价值下降受健康险业务影响

根据新华保险年报显示，该公司去年实现总保费收入1630.99亿元，微降0.02%。
其中，长期险首年保费388.05亿元，同比下降 5.3%。

2022年，新华保险长期险首年保费中，传统险和分红险长期险首年保费合计占比8
9.6%，占比较上年提升10.1个百分点；健康险长期险首年保费占比为10.4%，占比
较上年下降10.1个百分点。

健康险长期险首年保费占长期险首年保费比例收缩背后，其保费收入降幅较大。

数据显示，新华保险2022年健康保险长期险首年保费收入40.18亿元，同比降低52.
2%。对于其中原因，新华保险在年报中表示，受行业健康险业务低迷和公司人力
主动清虚影响。

数据显示，个险人力方面，截至去年末，新华保险个险营销规模人力19.7万人，同
比减少49.4%。

新华保险副总裁龚兴峰在业绩会上提到，高价值的来源不能仅仅局限在健康险，20
22年公司价值下降较多，其中一个原因是受健康险业务的影响。

数据显示，2022年新华保险一年新业务价值24.23亿元，同比下降59.5%；新业务
价值率为5.5%；内含价值约为2555.82亿元，较上年末下降1.3%。

龚兴峰表示，今年，公司在健康险方面不会再聚焦于将重疾险做到一定高度，这脱
离客户的需求以及公司当前的发展现状。公司需要形成多元化产品的支撑，给营销
队伍产生足够的生存发展动力。
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值得注意的是，新华保险的长期险中，10年期以上的期交产品销售压力较大。数据
显示，10年期以上的长期险产品期交保费为25.63亿元，同比下降58.2%。

新华保险副总裁王练文在业绩会上表示，长期险期缴保费下降需要考虑客户数、销
售队伍人数等变量。客户需求在过去三年在减少，有些惠民保产品的替代作用使得
客户需求受到遏制。销售队伍方面，2019年以后脱虚向实，人数在减少。产品方面
，2022年中国寿险行业的产品出现转换，由重疾类的健康险产品向终身寿险切换。
在这个变化过程中，长期险期交保费或价值下降是一个必然的过程。如果一旦触底
回升，可能会有一个可预期的比较长的成长曲线。

投资将偏向于服务国家战略

在投资端，2022年，新华保险投资组合总投资收益率为4.3%，同比增长0.3个百分
点；净投资收益率为4.6%，同比下降1.6个百分点。

具体看来，2022年新华保险在债权型金融资产投资方面，投资金额6017.94亿元，
在总投资资产中占比为50.0%，较上年末减少3.3个百分点。股权型金融资产投资方
面，投资金额2791.72亿元，在总投资资产中占比为23.2%，较上年末减少0.6个百
分点。

根据各大上市险企披露的数据显示，尽管多家上市险企投资资产规模均出现不同程
度增长，但投资收益率普遍下行。

2023年新华保险对投资前景有何展望？在资产配置方面将会有哪些调整？

新华保险拟任董事长、首席执行官李全在业绩会上表示，去年9月份市场基本处于
低点，公司对权益类资产进行了大幅加仓，特别是港股通，公司的港股通规模不小
，有300多亿元，虽然去年全年港股表现不佳，但公司依然取得了约5%的正收益。

对于未来的投资策略，李全透露，在股权投资方面，对于战略性新兴产业等国家重
点领域会增加投资，还有服务于ESG领域也会增加投资，而且会成为投资的重点。
新华保险还会支持不同成长阶段专精特新、战略性新兴产业、前沿科技和中小微企
业的发展。另外还会强调资产的穿透性，要做到所有的资产都能穿透到底层，保持
风险防控以及符合国家战略。

(更多报道线索，请联系本文作者李自曼：liziman@chinanews.com.cn)(中新经纬
APP)

(文中观点仅供参考，不构成投资建议，投资有风险，入市需谨慎。)
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