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 2020年突如来的一场疫情，让所有人猝不及防，许多实体店面关门倒闭。今年也
许许多做生意的老板终身难忘。

 路边摆摊的，没有房租租金压力，场地空旷，相互间相隔一米以上没有拥挤压力，
更没有感染风险。

三二张桌子，一个帐篷，就开张了，一些严格的地方，出点摊位费大家就可以开张
了。

 展望未来，终将摆推进行到底。

 

1、去批发市场逛逛，一个商店不会只有一种商品，你就可以慢慢的这样选一点，
那样选一点，基本就齐全了，第二确实嫌麻烦可以联系我，我给你发一个我以前的
商品列表下面给大家讲一下找物业的方法：1、
穿的整洁干净点（尽量看起来有点实力最好）人靠衣装嘛2、 进小区直接问保安物
业办公室在哪里？我们这边想租场地搞活动，保安一般都会放你进去，然后直接进
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到物业办公室，随便找一个工作人员就问（工作人员一般都是正装带工牌）：我这
边是移X公司的，想在你们这里租个点位做两天活动，赠送礼品给新老客户。一般
物业直接谈钱200-500左右一天 10㎡左右的场地，给个身份证复印件就OK严谨一
点的物业可能会核实你的资质，我只被核实过一次，因为我自己有营业执照，我就
说我们是外包的啦，别人怎么会安排自己员工来做嘛，大公司又要买社保，又要高
工资的，还不如请我们外包的。然后把我自己的营业执照提交给他们留个底就可以
了反正几乎没有被拒绝过，除非特殊时期（学生高考期间那段时间，所有小区都不
允许摆展，怕影响学生）千万别怕物业不鸟你，因为物业他们也是要挣钱的，而且
对接你进来的人还有提成，曾经遇到过最有赚钱欲望的一个物业经理就是我当地一
个大盘的，和我合作以后，告诉我他们整个我当地的楼盘，想去哪个都可以，直接
联系他，我还可以多组建商家去，每个商户按人头结算提成给我，我当时就考虑改
行了（意志力不坚定T_T），做那个一个商户一天拿100元，我组建一次15个左右
，两天3000块还啥也不用干。做这行需要准备什么？1、货车X12、3X3帐篷X13、
便携小方桌X64、红色棉布，搭在小方桌上（美观整洁大气）5、2个人，穿着整洁
，黑裤+衬衣（模仿谁你懂得）5、手机一人一部，提前确认所选点位手机信号是否
稳定（兑换积分需要稳定网络）6、积分兑换平台账号（没有的可以联系我，免费
开通2级账号，需要扣除1%手续费，不然到账是到我这里，到不了你账户,相当于你
是我的员工账户,一级账户需要缴纳保证金5000元,平台收取,拥有最高点位,不会抽你
1%）做这行不能做什么?1、不能做外呼!不能做外呼!不能做外呼!发现外呼平台不
予结账,另扣除一级账户保证金,这里面牵涉的问题过多,诈骗以及信息泄露,查的相当
的严!2、不能用伪劣商品！这个出了问题，得不偿失3、
不能冒充移动工作人员我们从来不冒充，客户以为我是我可没办法。

 本人是做手机积分兑换礼品技术支撑的。壹三三三三六七二七二零 V一样

4、 尽量回避各类大型营业厅，如果你要进的小区旁边就有大型营业厅建议尽量在
小区里面做活动，如果附近没有的话就可以在小区主出口摆点做这行的收益有多少
？反正一天下来纯利润2000-5000吧，看小区人数，有的小区平均积分2-3万的就
很不错了，大多数小区平均1W左右，遇到过最高分的单个客户13万分，也是挺厉
害了主要兑换通道一直在变 以前最高的时候1W积分可以折算现金97元，后来又80
多元，反正一直涨涨跌跌还有就是平台其实三网的积分都可以兑换,但是为什么都主
要宣传移X的呢,因为电信联通的兑换通道少,折扣低，还有用户基数少。移动积分兑
换礼品 进阶版！A：方案招商加盟：我当时招募二级代理的条件，一万元一个开通
二级账号（非保证金，不退）五千元保证金（不做以后一个月后退还）。 招聘的员
工也鼓励他们创业做代理，代理费可以从每天赚的钱里面扣除给我。。。具体代理
数目就不透露了代理收益：1W元/个每天佣金流水：1% 平均每个代理流水4000-1
W成本：一个代理派一个成熟员工去指导两天，员工领两边工资，并且员工在做指
导工作的时候很容易把自己转化成为代理（。。。。。。。。。。。。）B：方案
联系你们当地的移动代理商，与他谈合作，我给大家讲一下我当时是怎么操作的我
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先去58同城寻找移动公司的宽带业务员招聘信息，随后通过58同城联系上对方公司
人事，然后电话里预约面试，到了公司以后和人事洽谈，就说我想做兼职模式，不
要底薪，而且我自己有成熟团队10余人（此处吹牛逼，其实只有五六个人）希望能
和对方老板谈一下，人事和老板电话联系以后老板就让我在公司等待，四十多分钟
以后老板回来，面谈结果：老板是一个区的总代，在他的区里面，任何营业厅门口
我们都可以摆积分兑换礼品的业务，并且入驻很多小区摆点都可以免费或者降低价
格，附加条件：我们要保证每周周末在小区里面摆展一个点位，每周四五负责在小
区进行预热宣传活动，营业厅在安排一个工作人员和我们一起，一共四个人，四个
人负责积分兑换+移X公司宽带拉新业务，营业厅工作人员主要负责现场开通业务和
查询客户资质，因为后台不能给我们。用户开通不同金额的套餐88-258没记错的话
好像是这样，保证开通两年（冻结花呗）即赠送客户两年宽带，并附加赠送一个礼
品（微波炉，洗衣机，空调）我们自己去采购，自己去赠送，营业厅给我们现金结
算，利润相当可观，我当时都安排了人去营业厅进行了一周的相关知识培训，可惜
的是，可惜的是，培训了四五天就接到我们的人的消息，所有营业厅禁止兑换礼品
，随后几天我们的通道也都全部关闭了，19年10月份至今都还没有恢复兑换。现在
其他大多数省份都可以做，昨天宿醉，今天状态不是很好，会有些乱，希望大家含
泪阅读，有很多细节没写上去的可以评论留言，下次再给大家写一个牛逼行业，我
写这些的目的只是为了认识更多的志同道合的朋友，互相帮助，相互启发。
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