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相较于保险产品，保险金信托具有受益人更广泛、给付更灵活、理赔金更独立、财
产更保值增值等几方面优势。此外，保险金信托投资门槛较低，受众面更广，同时
还具有杠杆性和收益锁定性优势。专家认为，促进保险金信托在财富管理与传承中
更好地发挥作用，需进一步完善部分信托和保险相关的法律法规制度—

在个人财富管理工具中，保险产品可以达到规避风险目的，信托产品可以实现家庭
财富顺利传承的目标。那么，有没有一种产品可以将规避风险和财富传承有机结合
？有，那就是保险金信托。

什么是保险金信托

保险金信托是以财富传承为目的，将保险与信托相结合的一种跨领域金融产品和传
承工具，是一种具有高附加值特征的服务信托。具体而言，投保人与保险公司或信
托公司签订保险或信托合同，指定或变更信托公司为保险受益人，当保险事故发生
时，保险公司直接将保险金交付于信托公司，信托公司根据与委托人(一般为保险投
保人)签订的信托合同管理、运用、分配保险金，待信托终止或到期时将全部保险金
及投资收益交付于信托受益人。

中信信托工作人员介绍了保险金信托的案例。46岁的张先生是一家大型企业的高管
，随着年纪增长，张先生开始关注健康问题，也想着为母亲及妻子做好养老规划。
他先是购买了一份终身寿险，自己作为投保人及被保险人，受益人为信托公司。他
又和信托公司约定，将信托资产的收益每年按照6∶4的比例分配给母亲和妻子。

终身寿险具有低保费高保障的特性，这一特性可以让张先生在享受现有品质生活的
同时，享受高额保障。受益人为信托公司，一旦张先生身故，高额身故金将由信托
公司管理，保障母亲和妻子未来的养老生活。

通过这个案例可以发现，如果只购买终身寿险，张先生母亲的生活保障无法得到实
现，还容易产生家庭财产分配纠纷。通过保险金信托则很好地解决了分配矛盾。

普益标准研究员龙燕认为，相较于保险产品而言，保险金信托具有受益人更广泛、
给付更灵活、理赔金更独立、财产更保值增值等几方面优势。此外，保险金信托投
资门槛较低，受众面更广，同时还具有杠杆性和收益锁定性优势。

龙燕称，一般情况下，低于300万元的家族信托对信托公司没有太高管理价值。因
而，目前国内家族信托分为两种：最低300万元至600万元的标准化家族信托和300
0万元以上私人订制的家族信托。不同的是，保险金信托由于保费与保额之间往往
存在杠杆，只要保额达到家族信托的门槛就可设立，这相当于降低了家族信托的门
槛。
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业务取得长足发展

从2014年中信信托和中信保诚人寿联合首次推出保险金信托产品以来，保险金信托
已经得到了长足发展。据不完全统计，2017年上半年，能够提供保险金信托服务的
保险公司仅5家，而到了2017年底，能够与信托机构合作，为客户提供保险金信托
服务的保险公司已经超过10家。与此同时，设立保险金信托的客户增长态势也非常
强劲。

日前，中信信托再次升级保险金信托服务，推出了国内首个“家庭保单”保险金信
托服务。中信信托资产管理部总经理王楠介绍，“家庭保单”保险金信托服务打破
了目前市场上“单一被保险人+单家保险公司+信托”的模式，可以为客户整体统
筹名下的所有保险资产。

据介绍，“家庭保单”保险金信托解决了不同保险机构、不同被保险人的保单需要
分别设立保险金信托的不足，为客户打通了不同保单间的壁垒，未来客户在任何一
家与中信信托合作的保险公司购买保单，都可以整合到同一个保险金信托中。目前
，中信信托已与10多家保险公司建立了稳定长期的业务合作关系。

据了解，目前在从事保险金信托业务的市场主体中，参与的保险公司除平安人寿外
，基本为合资或外资公司，如中信保诚、友邦、招商信诺、中德安联等；参与的信
托公司包括中信信托、平安信托和外贸信托等。

目前，保险公司是我国保险金信托的主要业务来源。因此，高净值客户人数多、保
险金信托服务成熟的保险公司逐渐成为信托公司业务竞争的焦点。信托公司往往通
过降低设立费或资产管理费标准来促成与保险公司的合作。

行业未来挑战不少

随着我国财富管理市场进一步发展，未来保险金信托市场广阔。但作为新兴业务类
型，目前保险金信托市场规模占比还较小，发展还不成熟，还面临机构磨合与制度
建设等多方面挑战。

在机构磨合方面，保险金信托业务涉及保险和信托两个不同机构体系的对接，其发
展有赖于保险机构与信托机构之间的协同合作。中信信托有限责任公司副总经理刘
小军认为，保险金信托业务对信托公司与保险公司都提出了更高要求。面对广阔的
市场需求，信托公司只有围绕“受托人”的功能定位，坚持“受益人利益最大化”
原则，深挖信托制度本源价值，全方位提升自身实力，才能抓住未来保险金信托发
展的历史机遇。保险公司应该更加深入地认知、了解保险金信托业务这一跨领域结
合的业务，完善产品、法务和运营制度，回归保险的保障功能，坚持“维护被保险
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人和受益人的利益”原则，借助信托制度提升并完善保险的保障功能，服务并维护
消费者的利益。

龙燕认为，由于保险合同在实物中一般须先行指定受益人，同时对于受益人的身份
需要进行一定程度上的认定，因此若信托机构与保险机构之间没有广义的互认或者
合作协议，将影响保险金信托业务开展。实际上，目前在国内保险金信托业务中，
绝大部分业务均是在同一集团体系中由兄弟机构共同推出，鲜有不同体系机构进行
合作的案例。因此，集团背景下有保险牌照的信托公司更具优势，体系外的信托公
司要花更多的时间来磨合。未来，保险金信托业务要想更好发展，还可能涉及保险
公司系统升级、信托公司传统风控理念调整等。

刘小军称，促进保险金信托在财富管理与传承中更好地发挥作用，需进一步完善部
分信托和保险相关的法律法规制度。目前，监管部门并未出台对保险金信托业务的
专门文件指引，保险机构与信托公司权利义务分配及业务规则仍在不断摸索中，二
者分别应承担哪些责任、提供何种服务、收取何种费用，都没有明确的规则参考。
但是，无论是前期业务推介还是后期业务落地，在与客户沟通中都需要厘清机构责
任，保险公司和信托公司在具体业务操作中的衔接合作也需规范。(经济日报·中国
经济网 记者 彭江)

声明：转载此文是出于传递更多信息之目的。若有来源标注错误或侵犯了您的合法
权益，请作者持权属证明与本网联系，我们将及时更正、删除，谢谢。
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