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本篇分析众筹模式

众筹模式分为3种：股权式、会籍式、产品式

股权式众筹
主要是为了在前期吸引资金进入，比如我找一个人融资1000万可能比较难，但找5
0个人，每人融资20万，这个对一般创业者而言就相对比较好操作。股权众筹主要
是为了更好地借助他人资金启动项目，当然在股权众筹中也可以附赠产品等内容，
但投资股权是主体。

会籍式众筹
主要是为了聚集一个圈子的人一起做些事情或共享资源，众筹者的收益就是收获了
一个自己需要的圈子，最典型的代表就是曾经的3W咖啡，3W咖啡采用的就是众筹
模式，向社会公众进行资金募集，每个人10股，每股6000元，相当于一个人6万。
不是所有人都可以成为3W的股东，也就是说不是你有6万就可以参与投资的，股东
必须符合一定的条件。3W强调的是互联网创业和投资圈的顶级圈子，而没有人是
会为了6万未来可以带来的分红来投资的，更多是3W给股东的价值回报在于圈子和
人脉价值。试想如果投资人在3W中找到了一个好项目，那么多少个6万就赚回来了
。同样，创业者花6万就可以认识大批同样优秀的创业者和投资人，既有人脉价值
，也有学习价值。很多顶级企业家和投资人的智慧不是区区6万可以买的。当年3W
咖啡很快就汇集了一大帮知名投资人、创业者、企业高级管理人员，其中包括沈南
鹏、徐小平、曾李青等数百位知名人士，股东阵容堪称华丽。

产品式众筹
主要目的是为了产品的售卖，比如你进竞争对手10万元货或者在竞争对手那里消费
10万元，你仅仅是一个消费者。但是你若在我这里用同样的消费，我可以给你代理
我产品的权利或者你的消费达到一定金额后，我公司会每年拿出来一部分分红来奖
励你，或者你有机会成为我公司的股东。产品众筹的主体是产品，股权权益可以是
附赠。

股权众筹的主体是股权权利

会籍众筹的主体是进入圈子

产品众筹的主体是获得产品

看两个比较典型的酒店行业众筹案例
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花间堂 10分钟众筹400万

花间堂是在京东私募股权融资平台上发起的众筹，其中花间堂香格里拉店吸引了40
00多人的参与

投资人花2万元就可以成为花间堂的“微股东”，权益如下：

1、花间堂送1万元的民宿消费金，之后的7年每年还会送2000元消费金；7年后，
花间堂总部回购2万元本金；所以，投资人相当于不花一分钱就能免费住七年酒店
！

2、所有投资人自动成为花间堂高级会员，享受折扣和福利；

3、如果民宿每年的年营收在365万以上，投资人还可以享受6%的年化现金收益；

02

亚朵酒店

天津小白楼店，5小时募资超5000万；西安大雁搭店，5天募资2109万。

亚朵酒店就靠着自己扎实的服务，积累了忠诚的会员粉丝，然后向会员群体发起的
众筹。方案如下：

·投2元的会员，能享受延迟退房服务、同时有参加抽奖的权限；

·投399元的会员，能免费住一次650/晚的房间，同时提供免费下午茶；

·投4999元的会员，可获得一张价值5000元的消费卡，同时赠送价值8000元的床垫
；

·投3万元的会员，不仅赠送床垫，而且全年能免费住酒店，酒店盈利后，本金100
%返还；

·投10万元的会员，每年保底回报8%，同时获得等额消费卡，也能制作附属卡送亲
朋好友。

·而且一旦参与投资，不管是投2元还是投10万，都会从普通会员自动升级成银卡会
员，享受8.8折优惠。
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对比3个企业的众筹细节

对比项目 美微传媒 3W咖啡 大家投
单次投资最低额度 120元人民币 6万元人民币 项目融资额度2.5%

一般最低2—3万起
单个项目投资人数
量

多，超过1000人 中等，近200人 偏少，不超过40人

投资人身份门槛 没有限制 小圈子 没有限制
投资人投资动机 纯支持居多，小额

门槛低，财务回报
目的并不明确

投资人以股东身份
进入行业圈子为目
的，无投资财务回
报目的

既有支持目的，也
有获取财务回报目
的

投资人持股方式 协议代持 协议代持 投资人先成立有限
合伙企业，再以有
限合伙企业入股项
目公司

投资人退出机制 公司溢价20%回购 目前尚未明确退出
机制，未来可开放
会籍买卖

上市，并购，出售
老股，管理层回购
都可

适合创业者背景 草根创业者 小圈子内的意见领
袖

有一定感召力的普
通创业者

投资人对投资款监
管

投资款一次性到账
，无监管

投资款一次性到账
，监管机制不够成
熟

投资款分批到账、
第三方银行监管。

投前决策 项目资料简单、没
有尽职调查、估值
议价流程。

项目资料简单、无
需尽调，更多看项
目发起人的魅力和
圈子

领投人负责项目分
析、尽职调查、估
值议价；跟投人对
照项目资料可以约
谈创业者

投后管理 参与股东大会行使
完整股东权力

参与股东大会行使
完整股东权力

领投人参与董事会
行使权力、跟投人
在有限合伙企业内
行使合伙人权力不
参与项目公司股东
会与董事会

适合项目类型 新产品，创意，文
化，传媒

会所，餐饮，美容
等高频消费中高端
服务场所

高风险高回报的科
技型企业
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5个案例中，有向周围圈子发起众筹的、也有在三方平台发起众筹的、也有向自己
的会员发起众筹的，那你的企业是否可以做这种模式呢？有没有想过如何具体执行
呢？
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