
智行理财网
订货融资(订单融资适用的)

12月18日消息，成都阿商信息技术有限公司、全国第一家SaaS模式互联网渠道分
销管理平台——订货宝在北京召开融资新闻发布会，并宣布：订货宝项目已完成B
轮融资，金额1.5亿元人民币，本轮融资由中国数码投资。

2005年8月，成都阿商信息技术有限公司正式成立，2010年，团队正式推出订货宝
产品。

作为全国第一家SaaS模式互联网渠道营销订货平台，订货宝以企业商贸流通管理为
突破口，切入企业SaaS服务市场，通过互联网+渠道分销的模式，为企业搭建专属
B2B营销平台，带动传统行业渠道模式变革。如今，订货宝衍生了：供应链金融、
区域订货平台、硬件设备等诸多产品，为快消品、数码家电、服装鞋帽、五金机电
等行业提供专业服务。

在本次新闻发布会中，订货宝项目创始人蒋韬为我们分享了创始团队的心路历程和
创业精神，他说：“今天我们拿到了中国数码B轮的战略投资，说明不管是市场还
是资本，都对订货宝给予了充分地认同。这几年我们订货宝累计完成了3次大的版
本迭代，第一次从纯WEB方式的1.0时代到加入移动端的2.0时代，到新的整个PaaS
底层重构的3.0时代，我们经历了5千项功能升级，超过3万多次需求沉淀，这只是
产品层面的。此外，我们发现我们的客户如果仅仅是给他一个工具，是很难真正的
完成互联网转型的，我们必须输出我们的客户成功的体系、运营的体系，帮助我们
的客户真真实实的把这款产品用起来，去服务于它的生意。这里边有需要策略，需
要方案，甚至需要人才的输出，而这些点，我们都在不断地去迭代，不断地去探索
。”

说起产品和服务是如何适应新零售、新供应链变化的，蒋总谈到：“第一，我们整
个这一轮融资之后我们会加大产品的研发力度，去做到更精细化的运营、数据更精
准的触达，去连接变化的渠道，实现渠道的高速连接以及快速响应，以及数据化的
BI的反馈。不但是对商贸企业，还是对生产制造企业，真正给他们提供一个基于大
数据的平台，不光是有他们自身企业的数据，还有行业的数据的分析。”

对于未来，订货宝融资完成之后，订货宝还会在全国建立一个完善的销售体系。订
货宝会在全国的主要的省份建立起运营中心，运营中心除了销售职能以外，更重要
的是服务职能、运营职能。另外在供应链金融化方面，订货宝会继续和博恩集团旗
下的金融企业为大数据的运用和探索而努力，去真正解决中小企业融资难、融资贵
的问题。

                                    1 / 3



智行理财网
订货融资(订单融资适用的)

作为订货宝的老员工，订货宝渠道总监周军也在此次发布会上分享了订货宝的运营
之道和工匠精神。周军先生为我们提出了一个新的理念——“厂商一体化，共创新
天下”，他提出：“从渠道规划上面来说，我们总体会从以下几个方面去完成整个
订货宝的渠道核心布局：渠道构架、渠道招募、渠道推广、渠道组织打造、渠道核
心考核这几方面完成我们的核心体系打造。未来我们会以三种层级的方式完成整个
全国的渠道布局。第一以运营中心的模式覆盖全国重要的核心省份。第二个是利用
我们的市场推广和品牌力量帮助吸纳更多的客户资源进入进来，帮助企业去发展。
第三个方面是，订货宝会为企业提供专门的销售主管，帮助企业托起整个销售团队
的制造，直到把企业扶上马，再送一程。围绕运营中心我们在全国发展钻石合作伙
伴，铺垫全国的二级市场，通过开放入门式的合作，打开金牌合作伙伴的合作窗口
。“
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在本次发布会现场，来自订货宝、中国数码、易一天使的三方代表共同推动象征着
资本进阶的拉杆，共同揭开属于订货宝的新篇章。
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