
智行理财网
5万怎么买车做生意！推荐风光380；比五菱宏光V更大、更强、更省

如今的创业市场发生了不小的变化，不一定非要投入上百万来开店，比如买台车跑
跑货运或者摆个地摊卖点啥的也能打出来一片天地。形式的变化也给不少人带来了
新的思路，很多人就想买一台属于自己的车，用它来当作做生意的赚钱工具。可要
是这用来买车的预算就5万左右，怎么选这“赚钱工具”呢?或许今天我们筛选出的
风光380与五菱宏光V之间，就有一个答案。
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不管是做点儿小生意、创个业也好，买台车来自己跑客货运输也罢，对于本身就是
为了买车来赚钱的消费者来说，这买车最主要就是算成本，说白了就是看价格划不
划算。而对于风光380与宏光V来说，两台车在价位上本身就是十分划算的，它们作
为5万级定位的车型，都提供了不同程度的终端优惠。风光380官方指导价是5.28万
起，不过现在有限时购车优惠，真要是算上现金直补、增换购，风光380的综合优
惠最高可达8000元，相当于终端入手价来到了4.48万;五菱宏光V这边，虽然官方指
导价较低，是4.66万起步，但现在终端力度小，只有700元的优惠，相当于用户买
车需要4.59万。这么算下来，风光380还是非常实惠的，毕竟实际购车价要比宏光V
便宜1100元，对于本身终端价不过4.48万元的一台车来说，这1100元对于它的目
标群体而言可不是什么零头。
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那么，这价格低了，能力会不会也更低呢?就说这客货运输最需要的空间能力吧。
比起车身长度只有4425mm的宏光V，风光380不光是拥有4610mm的同级超长车
身，其1750mm的车身宽度也同样比宏光V多出了足足80mm，这种超宽阔的车身
将会直接作用在内部空间上，为车辆带来最大5m³的内控容积，而五菱宏光V则少
了0.6m³。直观一点来看吧，这意味着风光380能载满8人，还能携带最多10个20寸
拉杆箱，拆掉座椅它就是封闭大货车，留着座椅它就是三排客运车，且具备2/5/7/
8座的变化选择，而五菱宏光V想要获得2座只能选择封窗版本，说白了就是客货只
能选择其一。
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有了这大空间，动力跟不上可不行。两款车在动力上都差不多，选择的都是更加经
济实惠的1.5L自然吸气四缸发动机，但相比之下，风光380却拥有112Ps的最大马
力与147N·m的最大扭矩，马力方面就比宏光V高了13Ps，遇到什么大载重、满员
出行，它跑个高速什么的都会更有劲儿。
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还需要提到的是，别看老是有人把这两台车放一块儿对比，但实际上，两款车是有
着较为明显的差异化定位的，这一点从配置上就看得出来。比起全系都没有安全气
囊的五菱宏光V，风光380不光有主驾驶气囊，更提供了后驻车雷达来优化泊车。而
除了这安全配置，两台车都能获得电动车窗、遥控钥匙等配置，但风光380给的是
标配，而宏光V却高配才有，而且风光380可获得的前扶手箱、第二排独立座椅与对
应调节功能等，则都是宏光V所没有的。
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五菱宏光V一门心思扎根于商用车市场，这使得它虽然有比较突出的专精度，但却
在一定程度上限制了车辆的用途，不光是缩小了它的消费群体适配范围，也在未来
的用车过程中无法通过灵活变化，来应对创业、生意等过程中不可预知的即时变化
。相比之下，风光380也能够承担起一些商用运输的任务，但除此之外，车辆无论
是空间的实际宽度，还是灵活性上，都能够同时满足载人载物的变化需求，既能够
去拉货运货、载人客运，也能成为创业过程中、做生意间隙的代步工具，拉上一大
家子干点儿工作之外的事儿，而这样的“螺丝钉精神”，才是这个级别、这类产品
的目标用户所需要的，而且在本月底之前购车还有限时优惠，心动的用户可到店咨
询。
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