
智行理财网
风光380不仅价低，空间还巨强悍，能装“8座10箱”；致富车的不二选择！

都说小本经营、小本经营，可要是真在这环境不太稳定的当下，选择开一间实体店
铺，风险不说，这动辄十好几万甚至大几十万的投入，可不是谁都负担得起的。那
干脆我们换一种思路，这自己做生意不一定非得要门面，一台4、5万宜商宜家的车
其实就能够搞定，而且想换职业、换行业也更容易。这里，我们就为各位挑选出了
一款实际价位、综合实用性都比较亲民的车型，它就是风光380。

我们把风光380称为“新生意座驾”，之所以这样的称呼它，是因为这辆车不单单
是拥有一些专注于客货运输、摆摊装货使用场景下的实用属性，更在于它还提供了
丰富的功能配置，改变了我们对于这类宜商宜家两用车的一贯看法。但在看这些配
置之前，我们还是先来说说这实用性的事儿。
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说到实用性，大家第一个想到的词就是大空间，与空间直接相关则自然是尺寸，风
光380拥有4610/1750/1860mm的长宽高，轴距更是长达2850mm，前后轮距分
别为1485mm和1505mm。就仅仅是车身宽度与车身轮距，它就是同级别市场中最
突出的，前者能够为车辆带来的是宽达5m³的内部容积空间，这样说吧，它不光能
同时坐下8名乘客，更能装得下10个20寸拉杆箱;而后者则能够优化车辆在大载重过
程中的横向支撑能力，变道、转向、过弯都不会影响到舱内的货物或行李的正常放
置位置，乘坐也更加稳定舒适。
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还需要提到的是，车辆第二排除了三座布局外，还提供了双独立座椅可选，也就说
是风光380能够让客户根据使用需求，灵活自由地选择2座/5座/7座/8座。这样可以
让车辆在实际用途上更为丰富，载客、运货、上门维修装工具等样样都行，也能让
拥有这台的人可以随意切换行业，谋取生计赚钱养家。
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光是装得多，跑不快可怎么办才好?风光380是没有这项负担的，虽然从排量上看，
风光380选择的是1.5L自然吸气发动机，但它却能提供82kW(112Ps)的最大功率与
147N·m的最大扭矩，配上技术成熟的5MT手动变速箱，车辆能做到起步积极、后
程不乏力，即便是长途运输上高速、满载重载去运货，它也都能轻松搞定。此外，
企业品牌的全新一代智能制造技术平台还给车辆带来了溃缩式设计、可主动回正的
转向系统，让车辆在动态驾驶中变得更易控且安全。
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接着我们就要说配置了，风光380从用车的安全角度出发，配备了同级唯一的主驾
驶安全气囊，并通过后驻车雷达来优化泊车安全，像我们的生意做到一些小街小巷
里，这泊车难度有多大，只有体验过的人才知道。同时，风光380还提供了不少改
善用车便捷性的配置，比如遥控钥匙、比如前中央扶手箱，再比如这电动车窗等等
。更重要的是，我们在风光380阵容中见到了同级、同类别车型中颇为罕见的智能
大屏，它支持华为HiCar手机互联，让车辆能够充分诠释什么才叫做“新生意座驾
”。
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其实从购车价来说，风光380已经给出了用户足够有吸引力的诚意。在指导价5.28
万-6.08万元本就不高的前提下，还给到了至高8000元的限时优惠。其中3000元官
方补贴没有任何附加添加条件，而是现金直补，若是选择增换购，还能享受5000元
优惠，这算下来，一台车的实际终端购车价能低至4.48万元。此外，风光还为车辆
在金融方面提供了5万24期0息贷款，这意味着风光380车主能够“先提车、再还款
”，就算是买车的时候手头不宽裕，也能0息分期支付覆盖购车全款，把钱先赚到
手里再说。

还需要补充的一点是，风光380还提供了7年或20万公里的超长质保，真正为各类
用户省去了用车的后顾之忧，尤其这类车辆还有着比普通乘用车高得多的使用频次
，这没了后顾之忧，还很省钱、配置丰富，风光380可不就是“小本经营”的最佳
之选吗?
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